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El emprendimiento es el proceso de crear un negocio a partir de una
idea innovadora, que resuelva uno o varios problemas de un grupo
de persona.

En conclusion, implica convertir, una idea nueva en una innovacion
exitosa utilizando habilidades, visidén, creatividad, persistencia y
exposicion al riesgo.

Es quien, a partir de una idea innovadora, saca adelante por sus
propios medios un proyecto en el que cree apasionadamente, buscar
la madera en materializarlo y asume la riesgo y consecuencias que
esto significa.

En comun pensar que el emprendedor esta vinculado en la creacion
de nuevos negocios. Existen emprendedores sociales, culturales,
politicos etc. Si son empleado de una empresa, puedes emprender
dentro de ella, buscando siempre la solucién mas innovadora para tu
trabajo.



Los pasos necesarios son:

CREACTIVIDAD E INGENIO: El primer paso para emprender es
tener una idea, ya que a partir de esta es donde surgen
proyectos nuevos y se puede revolucionar el mercado o sector.

PASION: Buen dicen que cuando amas lo que haces, el éxito
llega solo. Y para emprender se necesita tener motivacion.
VISION: Visualiza tu negocio y cumplelo.

LIDERAZGO: Debes aprender a detectar las oportunidades y
aprovecharlas en el momento justo.

PACIENCIAS: Enfrentar las actividades e intentarlo una y otra
vez, sera vital para llegar a la cima.

CONFIANZA EN TI: Nadie confiara en tu negocio si tu no lo
haces.

RESPONSABILIDAD: Cualquier negocio, por pequefio que sea
debe tomarse con seriedad y ser responsable.

RECEPTIVO: Debes estar aviento para aprender todo lo que
puedas y a recibir criticas constructivas para mejorar.
EMPATIA: Si eres empatico, sera capaz de conectarse con tus
clientes.

DESISIONES: Si analiza las ventajas y de desventajas de una
situacion, siendo lo mas objetivos posibles, las decisiones que
tomes seran acertadas.



EL EMPRNDIMENTO?

* El analisis del entorno a través la cual la empresa es capaz de
identificar los factores estratégicos del entorno y de diferenciar
entre oportunidades.

También nos permite a identificar las fortalezas y los puntos
débiles de una organizacidn, algo fundamental para la planeacion
estratégicas y el desarrollo de esta.

* El diagnostico empresarial pueden definirse como un proceso
gue permite conocer la situacidon real de la empresa en un
momento dado para identificar problema y areas de
oportunidades, a fin de corregir los primeros y aprovechar la
segunda.

El andlisis de contexto es una herramienta que permite considerar
una multiplicacion de factores significativo.

Dichos factores se encuentran alrededor de un evento focal
determinado, para su adecuada comprension.

 HABITOS DE COMPRAS

* CARACTERIZACION DEL CLIENTE
* ESTRATEGIAS DE PRECIO

* MERCADO OBIJETIVOS

* ESTRATEGIAS DE PROMOCION



* ESTRATEGIAS DE MERCADOS
« ESTRATEGIAS DE COMUNICACION Y PLUBICIDAD
* ESTRATEGIAS DE DISTRIBUCCION

Es aquella de suministrar los bienes y servicios demandados en el
mercado, y es la contraparte de la unidad de consumo.

En un conjunto de maquinas, bienes y productos que le permitan
desarrollar una actividad generada de ingreso ya sea por
produccidén, venta, alquiler o prestaciones de servicios haciendo
una minima inversion inicial y con un bajo costo operativo.

Un proyecto es un conjunto de actividades relacionadas entre si para
conseguir un objetivo, en un periodo determinado y utilizando unos
recursos disponibles.

LOS TIPOS DE PROYECTOS SON:

Aquellos que tienen como fin ulterior la rentabilidad, es decir, la
obtencidn de lucro.

Aquellos gue no poseen fines de lucro, si no alcanzar un impacto
importante en la sociedad o la poblaciéon a distintas escalas: local,
regional, incluso mundial.



Aquellos comprometidos con el mejoramiento en aspecros
puntuales de una comunidad determinada, por lo general pequefia,
tanto urbana con rural, atreves de una satisfaccion de sus
necesidades.

Aquellos que se encuentran en los deseos de un individuo y sus
probabilidades reales de conseguir la autorrealizacion.

Aguellos cuyo objetivo es la documentacion o alquilacion de fuentes
y materiales en torno a un tema elegido, tal como sucede en la AD,

(Comercio electrénico, comercio en linea o comercio por internet)

Su proceso administrativo se basa en la subida de sus productos a las
diferentes plataformas e” commerce, el manejo de mensajeria,
venta online, la gestidon de envid y reclamos. Ese proceso se puede
realizar atreves de una variedad de aplicaciones: Email, catalogo, y
carritos de compras, el intercambio electronico de datos (EDI)
protocolo de transferencia de datos (FTP) y servicio web. Para
realizar un proyecto e” commerce se necesita:

* Necesidades legales y fisicas
* Eleccion de nuestro nombre comercial
* Registro de dominio équién lo gestiona?

* Comprobacioén de disponibilidad



e Cumplimiento de solicitar y tasas

* Forma de presentacion

* Notas de formulario de solicitud

* Registro de marca nombre comercial

* Introduccidn

* Cumplimiento de la solicitud, notas basicas
* Documento de seguridad

* Proteccidn de datos

* Formas de pagos [ Logistica

Es una herramienta de planeacion estrategia muy importante que
puede ayudar identificar y evaluar las debilidades, oportunidades,
fortaleza y amenaza (DOFA)de una organizacion.

Una matriz DOFA se puede utilizar para:

* Evaluar la situaciéon actual de una organizacion

e Evaluar las oportunidades y amenaza potenciales que
pueden afectar la organizacion

* Establecer objetivos estratégicos



Identificar areas en la que las organizaciones
mejorar

Analizando a fondo la matriz Dofa
Significa

D. Debilidades  O. Oportunidades
F.fortalezas A.amenazas

Estas estan dentro y fuera de nosotros .

necesita



